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Factoringmarkt Osterreich Raiffeison P

Factor Bank

Wachstumsmarkt Factoring

40.000 36.4643
35.000 Immer mehr Unternehmen
30.458 nutzen Factoring
30.000 Corona
27.220 .
24108 26762 +  Gesamtmarkt Osterreich
25.000 ' betragt 36,5 Mrd. EUR
21.070 (2023)
20.000
. 164l »  +34% Steigerung in den
15.000 : letzten fUnf Jahren
10.000 + Factoring ist auch in
Zukunft ein
5.000 Wachstumsmarkt
0

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

+34%
Factoringvolumen Osterreich 2013-2023 in Mio. EUR

Quelle Marktzahlen: Osterreichischer Factoring Verband (OFV)



Beste Factoring Bank Osterreich Raiffeisen P

Factor Bank

Die Raiffeisen Factor Bank wurde

AUSGEZEICHNET VON

zum vierten Mal in Folge als

Beste “Beste Factoring Bank Osterreich”

Factoring Bank .
ausgezeichnet.

Die RFB wurde nach qualitativen und quantitativen Methoden in einem dreiséuligen Scoring-Modell
(1. Peergroup; 2. Kennzahlen, 3. Redaktion) als Sieger ermittelt.

Die Auswertung und Datenanalyse erfolgte durch die Wirtschafts- und Steuerberatungskanzlei BDO Austria.



Performance Highlights 2023 W x

Angekaufte Forderungen: EUR 10,2 Mrd.

Dashboard - Ubersicht

" E5 Auszahlung ? T Kundenposition ? @ Limit Ubersicht > s Offene Posten

5.298.974,16 € Finanzierungsiimil 8.000.000,00 €
732.449,70 € Ltd. Rechnur 3.159.801,72 €
159.801,72 € ! 4,840,198,28 €

Verarbeitete OP-Listen: 30.500 »

¥ th Importstatus

Rechnungen: 3,5 Mio.

[ Rechnungsanforderung ) 4 Aktuelle Dokumente

5

Verarbeitete Kontoauszige: 59.000

Anzahl Debitoren: 800.000

Smart Factoring )
Modernste Kundenplattform fur Factoring in O.



Liquiditét

Sofortige Liquiditat bei
Fakturierung

Flexible Finanzierung
(passt sich Umsatzen an)

Einkaufsvorteile bei
Lieferanten ausnutzen

Méglichkeit zur Gewdhrung
l&ngerer Zahlungsziele im
Vertrieb

Factoring schafft spurbare Vorteile

Bonitat

Bessere Finanzkennzahlen
bei Bilanzsummenverkirzung

Verbesserung des Ratings
(Basel lll)

Working Capital
Optimierung

Raiffeisen
Factor Bank

Absicherung

Schutz gegen Ausfall eines
Abnehmers bei
RisikoUbernahme

Konzentration auf Kern-
und Kundengeschdaft

Entlastung von Banklinien

Liquiditat auch in
herausfordernden Zeiten

X



Factoring Struktur Raifsisen ‘P

Factor Bank

Abnehmer @ Forderungseingdnge
(Debitoren)

A A A A A A A

@ Lieferung Ware/
Dienstleistung

® Forderungen /

Rechnungen |
@ Verkauf der
Forderungen .
Kunde < V Raiffeisen x
® sofortige Liquiditat FactosiBars:
(z.B. 80%)
+

® *Zahlung des Restbetrages

* Der Einbehalt (z.B. 20%) dient als Reserve fur etwaige AbzUge der Abnehmer (Mengenrabatt, Skonto, Boni, etc.).



Einfacher Ablauf ( Raitsisen I

Smart Factoring
w M} Deutsch * 0405 - Musterkunde | Andrea Muster .

Dashboard - Ubersicht 201904 am O

B Auszahlung H T Kundenposition » (D Limit Ubersicht > s Offene Posten

Migliche Auszahlung orderungen 529897416 € Finanzierungshimit 8.000.000,00 ¢ Anzahi Debitore 21
T3244970 € Verrechnungskontc 73244970 € Lfd. Rechnur 3 598072 ¢ C Betrag 579161354 ¢
Letrte Auszahlung 09,04, 4. e 3.159.801,72 € Frater Rahmen 4.840.198,28 ¢ Zahunges 0,00 €
B00.000,00 € sutschrifter 49263938 €

F9 Nicht bevor b & D ) [ Belege ¥ & Importstatus

£ e s Smart Factoring

000€

= Einfach und schnell

[@ Rechnungsanforderung b, 4 Aktuelle Dokumente

» Tagesaktuelle Informationen
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» Aussagekraftige Reports

= Sicherer Datenaustausch

»  MehrTransparenz
= 24/7 verfGgbar




SOFORTIGE LIQUIDITAT

=

offene Rechnungen

bis 11.30 Uhr

Unternehmen

=

Prifung in RFB
12.00 bis 14.00 Uhr

Raiffeisen Factor Bank

Liquiditat am selben Tag

Raiffeisen
Factor Bank

Liquiditét
ab 14.30 Uhr

Unternehmen

X



Raiffeisen x
Zielkunden / Leistungen der Raiffeisen Factor Bank AG Factor Bank

Zielkunden

. Industrie-, Handels- und Produktionsunternehmen,
. Unternehmenssitz: Osterreich & Deutschland
. Unternehmen mit einem Jahresumsatz von ca. 3 MEUR - 300 MEUR

Was bietet die Raiffeisen Factor Bank AG

. Produkte:
Inhouse Factoring mit Delcrederetbernahme
Export Factoring
Forderungsankauf auch bei einer konzentrierten Abnehmerstruktur mdglich

Forderungen gegenUber nationalen und internationalen Abnehmern (B2B)

. Vollautomatisierte Abwicklung => SMART Factoring
. rasche Entscheidung/unkomplizierte Abwicklung
. hohe Expertise bei Restrukturierungsfdllen

. Transaktionssicherheit



Branchen

XXX

Nahrungs- und Genussmittel
Transport

Baumaterialien

Metall

EDV

Fahrzeuge und —Zulieferungen
Textilien

Personalleasing

Apparate, Elektronik

Einrichtung

Maschinenbau, Werkzeuge
Papier, BUromaschinen
Kraftstoffe, Chemikalien, Rohstoffe
Kunststoffe

Marketing und Werbung

Medizin, Erzeugnisse und Dienstleistungen
Holz

Keramik, Glas

Sport- und Freizeitartikel
Landwirtschaft

Raiffeisen
Factor Bank

AUSNAHMEN:

% Baugewerbe (Baumeister)
% Projektgeschaft

x Einmalgeschafte

x Teilrechnungen

X



WARUM FACTORING? c Raitieisen I

Risikoreduktion
durch Factoring

Eigentum an Forderungen

qurkidynamik: ‘
Wachstum und Ertrag
fur Raiffeisen

e B
P

Relativ
heues
Thema

Akquisition Technisch
Tur-Offner  innovativ

Wenn nicht jetzt, wird es
die Konkurrenz machen

M



ZESSIONSKREDIT VS. FACTORING i X

ZLessionskredit Factoring
Rechtliche Abtretung zur Besicherung RFB erwirbt Eigentumsrecht
Zuordnung
Publizitat Kredithehmer Grundsatzlich nicht erforderlich
Absonderungsrecht Aussonderungsrecht
Insolvenzfall (Forderungen sind Teil der (Forderungen sind nicht Teil der
Konkursmasse) Konkursmasse)

Factoring im Insolvenzfall:

wesentliche Besserstellung for

finanzierende Bank

12



BONITAT

KONTOKORRENT-
KREDIT

FACTORING

_}

_}

Raiffeisen x
Factor Bank

stellt auf Kundenbonitat ab

stellt auf Kunden- und Debitorenbonitat ab

13



KONDITIONEN c Roitieisen D

Zinsen fur Bevorschussung
— Basis: 3-Monats-Euribor
— Aufschlag bonitatsabhdngig

Dienstleistungsentgelt (Factoring-Gebuhr)
— vom angekauften Forderungsvolumen (Umsatz)
— abhdngig vom Gestionsaufwand

14



Raiffeisen x
FAZIT Factor Bank
1. Factoring wird bei allen Kundenterminen sehr positiv und interessiert aufgenommen.

Feedback: Produkt ist innovativ und schafft Mehrwert.

2. Zahlreiche erfolgreiche Unternehmen machen bereits Factoring mit Konkurrenzbank.
Diese Tatsache ist der Bank nicht immer bekannt.

3. Die Bilanzanalyse zur Identifizierung von Factoring-Potentialkunden funktioniert oft nicht.
KlGrung, ob/warum Factoring sinnvoll, ist nur im Kundengesprach moglich.

4. Viele Neukunden werden durch Factoring fur Raiffeisen gewonnen. Factoring eignet sich
als Turoffner und zur Neukunden-Akquisition fUr Raiffeisen.

5. Factoring schafft Kundenbindung. Kunde wechselt nicht, auch nicht von Konkurrenz,
selbst bei Kampfkonditionen = first come, first serve.

Fazit:

Erfolg bei Factoring entscheidet sich durch gemeinsame Kundentermine

(Hausbank + RFB)
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Vorstand

=

<4\ )
Mag. Andreas Bene Mag. Marcel Burtscher, MBA
Sprecher des Vorstandes Mitglied des Vorstandes
Tel: +43-1-219 74 57-300 Tel: +43-1-219 74 57-400
andreas.bene@rfb.at marcel.burtscher@rfb.at

www.raiffeisen-factorbank.at

Raiffeisen
Factor Bank

X



Sales Team

Christoph Seyfried Katarina Markovic
Head of Sales & Acquisition  Assistant Sales & Acquisition
Tel: +43-1-219 74 57-131 Tel: +43-1-219 74 57-134
christoph.seyfried@rfb.at katarina.markovic@rfb.at

&

Anna Bukowiecki, MBA Mario Brenek

Sales & Acquisition Sales & Acquisition
Tel: +43-1-219 74 57-133 Tel: +43-1-219 74 57-132
anna.bukowiecki@rfb.at Mario.brenek@rfb.at

www.raiffeisen-factorbank.at

Raiffeisen
Factor Bank

X






